
Las Franquicias como 
Oportunidades de Negocio para 

Jovenes Empresarios 
 

 

José E. Vázquez-Barquet, Ph.D. 

Subway Restaurants Senior VP 



 
¿Establezco mi propio negocio o compro una 
franquicia relacionada? 
 
 
Una franquicia es un modelo de negocio 
comprobado, lo cual sirve para reducir el  
riesgo relativo de crear una nueva empresa 

 
 

 

De Empleado a Empresario 



•Sobre 1,500 franquicias en sobre 30+ diferentes industrias 
 
•8 millones de personas se emplean en negocios de franquicias 
 
•1 de cada 12 unidades al detal son franquicias 
 
•ROI promedio de “Food Franchises” es 20% 

 
 

 

Datos sobre Franquicias en USA 



Franquiciador – El dueño de la marca o el servicio 

 

Franquicio – El que obtiene o adquiere el derecho no exclusivo 
por el producto o el servicio 

 

Desarrollador de Area – Adquiere el derecho exclusivo para 
desarrollar la marca en un area especifica 
 

Los Protagonistas 



Source: http://www.entrepreneur.com/franchise500/index.html 



 
 
 

 
 
 

Source: http://usatoday.franchisesolutions.com/ 



 
 
 

 
 
 

Source: http://usatoday.franchisesolutions.com/ 



•Pros 

•Operacion “Turnkey”  

•Apoyo al franquicio 

•Marca reconocida 

•Apoyo de mercadeo 

•Economias de escala 

•Reclutamiento de personal 

•Facilmente replicable 

•No estas “solo” 

Pros y Cons de las Franquicias 



•Cons 

•Menos libertades 

•Costos de regalias 

•Inversion inicial mas alta 

•Promesas no cumplidas 

Pros y Cons de las Franquicias 



•Experiencia e historial de éxito 

•Procedimientos operacionales bien documentados 

•Programas de adiestramiento 

•Unidades exitosas 

•Apoyo al franquicio 

•Especificaciones de construcción y decoración 

•Planes efectivos de mercadeo 

•Sistemas de monitoreo y control 

•Plan de desarrollo bien definido 

Consideraciones al escoger una franquicia 



 

 

 

Preguntas… 
 


