
Plan de Exportación y Misiones Comerciales 
Dayanira Díaz Luque, MBA 

Directora Promoexport, Compañía de 
Comercio y Exportación de Puerto Rico 
 



Promoexport  
Visión 

“Fomentar el desarrollo del comercio,  
con especial énfasis en las pequeñas y medianas empresas, y las 

exportaciones  
de productos y servicios de Puerto Rico”.  

 
         (Ley Número 323 del 28 de diciembre de 2003, según 

enmendada) 
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Promoexport  

 Comprende las funciones de dirección y ejecución de un plan de 
promoción y mercadeo internacional.  
 
 Establece mecanismos necesarios para lograr el apoyo eficaz de 
la red de Oficinas Comerciales en los países y regiones donde el 
Estado Libre Asociado de Puerto Rico está representado, así como 
de otros organismos internacionales. 
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Promoexport  

Conglomerados sectoriales: 
 
 
 
 
 
 

 
 

 Acelerador de Exportación 
 Hemos aunado esfuerzos con entidades de desarrollo 

empresarial para la promoción de proyectos innovadores que 
fortalezcan el proceso de exportación en Puerto Rico. 
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 Estrategias de promoción y de exportaciones 



Promoexport  

Fomentar las exportaciones de la mujer empresaria 
 

Desarrollo de un programa piloto para impulsar  la 
incursión de éstas en el proceso de exportación 
capacitación 
incentivo económico  
asistencia para generar una propuesta de 

exportación 
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Fomentar las exportaciones de la mujer empresaria 
Misiones Comerciales - individuales, multisectoriales y sectoriales 
Misiones revertidas 
Misiones de compradores 
Ferias comerciales internacionales 
 
Capacitación 

 Certificación en Comercio Internacional 
 Seminarios sobre Cómo hacer negocios en … (distintos países) 
 Manuales y guías de países 
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 Enlace directo con las oficinas comerciales del Estado   
Libre Asociado de Puerto Rico en el Exterior: 
 
España 
Panamá 
República Dominicana 
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Promoexport  

 Inteligencia comercial: 
 Base de datos de Promoexport 
 Cuestionarios de Promoexport 

 Perfil de empresas exportadoras 
Diagnóstico de la empresa 
 (Nivel de preparación N1, N2, N3) 
 

 Informe de oportunidades comerciales: 
 Análisis de la relación comercial de PR con cada país 
 Estimación de la ventaja competitiva revelada (VCR) 
 Perspectiva económica 
 Elasticidad de las exportaciones con respecto al CAFTA+DR 
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  
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 A través de este programa brindamos apoyo para identificar 
mercados potenciales para su producto o servicio. 
 

 Implantación de una metodología sencilla que permite su adaptación 
a las necesidades propias de cada empresa. 
 

 Un plan adaptado para cada sector industrial. 
 

 Participar de programas de educación continua que ayudarán al 
empresario a fortalecer sus estrategias de mercadeo, permitiéndole 
reducir los riesgos al momento de exportar. 



Promoexport  

 La Compañía de Comercio y Exportación en unión con AIESEC creó el servicio, Expo 
Partners.  
 

 Este servicio tiene el propósito de brindar a las empresas establecidas en Puerto 
Rico, acceso a talento internacional para desarrollar un plan de exportación 
mediante un programa de internado de seis meses en las empresas participantes. 

 
 Expo Partners está dirigido a empresas establecidas en Puerto Rico que deseen 

profesionalizar sus procesos de exportación, que tengan un producto/servicio 
exportable y la capacidad financiera y de producción para entrar al mercado 
internacional. 

 

C á m a r a  d e  C o m e r c i o  d e  P u e r t o  R i c o  |  C e l e b r a n d o  n u e s t r o  C e n t e n a r i o  

Expo Partners 
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Información de contacto: 
 

Compañía de Comercio y Exportación de Puerto Rico 
 

Ave. Chardón 159, Edificio New San Juan, Hato Rey 
 

P.O. Box 195009 
San Juan, PR 00919-5009 

 

Tel. (787) 294-0101 
 

www.comercioyexportacion.com 
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